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Преимущества для 

клиентов при обращении 

в единый центр продаж 

недвижимости 

Полный комплекс услуг по 
решению жилищных вопросов 
в формате «одного окна» 



 Единый номер телефона 

 Полная информационная база по всем застройщикам города 

 Персональный менеджер в работе с каждым клиентом 

 Единые скрипты и алгоритмы работы с клиентами 

 Экскурсии на объекты строительства 

 Работа со всеми банками города  

 Предоставление комплексного анализа рынка недвижимости  

 Обеспечение и гарантия чистоты сделки  

 Защита интересов клиента 

 Контроль качества оказываемых услуг 

 Цены на квартиры от застройщика (никаких скрытых комиссий, надбавок) 

 



Что это дает застройщику 
 16 агентств, действующих членов 

Союза риэлторов Барнаула и 
Алтая 

 Контроль более 70% рынка 
недвижимости региона 

 Заключение прямого договора с 
большеи ̆ частью ведущих 
риэлторских компаний города 

 Единое юридическое лицо 
(удобный документооборот) 

 Независимая от застройщиков 
структура 

 У потенциального клиента 
больше доверия к независимои ̆ 
структуре  

 

 Обязательное обучение для 
менеджеров ЕЦПН  

 Приглашенные бизнес-тренеры 

 Контроль качества проведения 
консультаций по объектам  

 Контроль качества показов 
объектов 

 Дополнительные возможности 
продажи сложных вариантов 

 Возможность оптимизации 
расходов на содержание отделов 
продаж 

 Продвижение и реклама объектов 

 

 

 



ВЫСТАВКА НОВОСТРОЕК 



Фотоотчет 



ЕЦПН сегодня 
 Ежемесячная рекламная 

компания 

 Два раза в год (весна/осень)                                    
выставка новостроек 

 Единые стандарты 
качественной работы 

 Достоверная информация 

 Проверенные застройщики 

 География продаж Единого 
центра охватывает города 
Барнаул, Горно-Алтайск и 
Новосибирск 

 Более 25 строительных 
компаний  

 Более 20 агентств 
недвижимости, работающих 
по системе 

 

 



Динамика продаж 

2015 год 

 Продано 120 квартир 

2016 год 

 Продано 595 квартир 

 Общий объем продаж составил                        

1 млрд.рублей 

 

2017 год 

% комиссионного 

вознаграждения 

 

От 3% до 5%  Продано 844 квартиры 

 Общий объем продаж составил                        

1,5 млрд.рублей 

 



Мордовина Юлия 

Владимировна  
Генеральный директор 

ООО «Сити Трейд» 

Агентство недвижимости 

Алтайский край, г. Барнаул 

Проспект Социалистический, 109, офис 107 

Телефон: +7 (913) 211-9953 

E-mail: city-trade2006@mail.ru 

Сайт компании: http://city-trade.pro 
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